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Serhat Kologlugil: Herkese merhaba, ben Serhat Kologlugil, Isik Universitesi Iktisadi, Idari ve
Sosyal Bilimler Fakiiltesi Dekaniyim. Bugiin yeni bir seriye basliyoruz: Z Kariyer Hikayeleri. Serinin
amaci iiniversiteyi yeni bitirmis mezunlarin kendi kariyer hikayelerine referansla iiniversite
ogrencilerine, lise 0grencilerine bir perspektif saglayacak, onlara gelecekle ilgili belki ilham verecek
bir icerik olusturmak. Dogru kariyer planlamanin ¢ok boyutu var; akademik birikim, kuramsal
birikim kadar gercek hayat dinamikleri, gercek hayat deneyimleri de ¢cok onemli. Yaptiginiz stajlar,
kurdugunuz iligkiler, tanidiginiz insanlar dolayisiyla ¢cok boyutlu bu siireci en bastan itibaren planh
bir sekilde yiiriitmek gerekiyor. Ayrica farkhi sektorlerde, farkh alanlarda diinya nereye gidiyor bu
trendleri takip etmek cok Onemli. Biz bu programda tiim bu konulardan oOgrencilere fayda
saglayacak bir icerik sunmak istiyoruz. Eger bu amaca ulasirsak bu bize mutluluk verecek. Bugiinle
ilgili olarak ayrica beni mutlu eden bir nokta daha var. Bu vesileyle ben ayn1 zamanda eski
ogrencilerimi de burada konuk ediyorum. Bugiinkii konugumuz Sevgili Miray, Miray hos geldin.

Miray Teke: Hos bulduk Hocam.

Serhat Kologlugil: Oncelikle cok tesekkiirler davetimizi kabul ettigin icin. Miray 2020
Uluslararas: Iliskiler mezunumuz. Su anda Turkeell’ de Kurumsal Satis Boliimiinde uzman olarak
calistyor. Miray’la birlikte iletisim sektoriinii konusacagiz, iletisim sektoriinde kariyer yapmayi
konusacagiz daha da spesifik olarak iletisim sektoriinde pazarlama kariyerini konusacagiz. Miray,
sOyle baslayalim istersen hemen kisaca bugiin geldigin pozisyon, nasil bir siirecten gectin, neler
yaptin kisaca 6zetler misin bizim i¢in?

Miray Teke: Universitedeyken staj yapmistim, mentoring programina katilmistik. Orada Giilsiim
Aksit'le birlikte, Giilsim Aksit benim ayni zamanda mentorum oldu. Orada katildigimiz bir
seminerde tamistigimiz bir kisi vasitasiyla yani staj programina kabul almistim. Orada da ilk
tecriibem aslinda marketing kismi daha sonrasinda OSD Hosting diye web sitesi diizenleyen bir
sirkette web sitesi lizerine bir stajim oldu uzun déonem. Daha sonra o iiniversite sonda artik 4. sinifta
tam zamanliya yakina dondii. Boyle bir tecriibem olduktan sonra 2020 yilinda mezun oldugumda
Turkeell’ in ac¢tig is bagvurularina bagvurdum. Kabul aldim daha sonrasinda bunun en 6nemli kabul
almamin en onemli sebebi liniversite de okurken aym zamanda da staj deneyimim oldu.

Serhat Kologlugil: Burada aslinda simdiden ¢ok 6nemli, birka¢c onemli nokta var aslinda benim
de altini cizmek istedigim. Oncelikle bir mentor programindan bahsediyorsun.

Miray Teke: Evet.


https://youtu.be/y3VzAWK8eUc

Serhat Kologlugil: Universitede 6grenciyken bir mentorluk programina katildin {iniversitenin
diizenledigi ve o program sayesinde mentorluk senin ashnda kariyerini birlikte yavas yavas
olusturmaya basladiniz ve mentorlugun iizerinden bu iletisim sektoriine girdin ashinda degil mi?

Miray Teke: Evet, aynen oyle oldu. Bu konuda da iste world of marketing yapan bir firmada Bosch,
Royal, Migros, Profilo gibi sirketlerle tanisma imkan1 edindim. Universitede de ayn1 zamanda sosyal
oldugumdan dolay1 kuliiplerle aktif oldugumdan dolay1 Isletme Ekonomi Kuliibii olsun, Matematik
Kuliibii, Radyo Kuliibii gibi bir¢ok kuliipte de aktiftim. Bu kadar kisi tanimak hem okulda da staj
yaptim. Yazin iste basvurular oldugunda bagvuru adaylarimi karsilayan bir 6grenci takimi vardi.

Serhat Kologlugil: Sen aslinda iletisim kariyerine 6grenciyken baslamissin.
Miray Teke: Aynen.

Serhat Kologlugil: O siirecte ve sanirim o sektordeki insanlar1 da yine bu staj doneminde
tanimaya baslamissin, mentorlukten bahsettin. Universitelerdeki bu tarz programlar cok degerli
ciinkii gercek hayat tecriibesi olan, o alanda kariyerini belli bir noktaya gelmis bir kisi seni
yonlendiriyor bu cok degerli. Universite 6grencisiyken staj yaptim, dedin ve hatta sanirim son yilda
tam zamanl olarak ta yavas yavas calismaya basladin.

Miray Teke: Evet.

Serhat Kologlugil: Bu cok aslinda ideal bir gelisme en nihayetinde geldigin nokta bu acidan ¢ok
giizel. Peki, Sevgili Miray sunu merak ediyorum. Su anda yaptigin is yani iletisim sektoriinde
kurumsal pazarlama nedir kisaca anlatir misin bize?

Miray Teke: Yani soyle aslinda satis tarafindayim Turkcell tarafinda ama entegre iiriinleri
dedigimiz hem boyle teknolojik iiriinler Turkcell’in hem de pazarlama kismi marketing kisminda
olan kendi inovans iiriinleri var. Onlarin satis1 ve yonetimiyle ilgili ben de destek saghyorum.
Pazarlama iletisimi pazarlama alami1 360 derece gercekten ¢ok fazla yonii olan bir yer. Burada iste
ben isin icine tamamen girince ve biiyiik bir sirkette calismaya baslayinca aslinda bu isin ne kadar
biiyiik oldugunu tam anlamiyla kavradim. Hem programlama kismi var hani kodlama kismi ya da
programlama kismina devam edebilirsiniz ilgi alaniniz olan ya da marka iletisim yoniinden
ilerleyebilirsiniz ya da iste hem satis1 iceren benim yaptigim marketing satisi iceren iiriinlerin satisi
icinde marketing {iriinlerinin saglam sekilde bilmeniz gerekiyor, kendinizi onunla egitebilirsiniz.

Serhat Kologlugil: Bu nokta ¢cok onemli kisaca araya girmek isterim. Bu su demek aslinda
bugiiniin teknolojilerini takip etmek sadece miihendislik veya teknik alanlarda okuyan 6grenciler
icin bir zorunluluk degil. Ornegin senden, senin hikdyenden yola cikacak olursak bu alanda bir
pazarlama kariyeri diisliniiyorsa eger bir 6grenci oradaki teknolojik trendleri bilmesi gerekiyor.
Ciinkii tiim o siireclerin pazarlanmasi, o siiregleri anlamlandirmasi i¢in bu bilgiye ihtiya¢ var
sanirim.

Miray Teke: Tabii, uctan uca hepsini mutlaka bir fikri olmasi gerekiyor daha sonrasinda da hangi
alana gitmesiyle ilgili bir karar vermesi gerekiyor. Programlama m1 yapmak istiyor, diger taraflara
m1 yonlenmek istiyor bununla ilgili bir karar vermesi gerekiyor.

Serhat Kologlugil: Bir de kendini gelistirme siireci tabii iiniversiteden sonra devam ediyor. Bu da
cok onemli bir mesaj aslinda yine senin anlattiklarindan c¢ikarttigim dedin ya programlama alanina
gidebilir, marketing alanina gidebilir. Bu perspektifle ashinda hayat bakmaya devam etmeleri
gerekiyor. Egitim okulla beraber bitmiyor. O bir background veriyor elbette insana ama c¢alisma
hayati1 da aslinda ayni zanda bir kisisel gelisim hayati, yasam boyu ogrenme dedikleri siirec bu.



Sanirim igin i¢inde teknoloji oldugunda iletisim sektorii gibi bu isler belki biraz daha keyifli hale
gelebiliyor. Peki, iletisim sektoriiyle alakali olarak neler soyleyebilirsin? Buradaki bu alanda bir
kariyer planlayan hem bunu genel olarak iletisim sektorii icin soruyorum hem de pazarlama
acgisindan soruyorum. Bu alanda kariyer planlayan bir liniversite 6grencisini ne bekliyor, nasil bir
calisma ortami bekliyor?

Miray Teke: Eger ki iletisim sektoriine girecekse oncelikle sosyal olmasini tavsiye ederim. Ashinda
{iniversitede yaptiginiz her sey daha sonrasinda size baglaniyor bir sekilde. iste kuliiplerde aktif
olmasi, insanlarla olan iletisimi iletisim sektorii icin 6nemli. Cilinkii miisterilerinizle kars1 karsiya
geldiginizde miisteri yonetimi ¢ok 6nemli bu kisimda. Hani miisteri yonetimi yapabilecek, insan
iligkileri “Nasilsin ?” iste nasil konusmaya girilmeli, neler olmali. Bunlar zaten dersle verilecek seyler
degil ama ise alirken de mutlaka IK’cilar bu konuda 6nem veriyorlar ve bekliyorlar.

Serhat Kologlugil: Bu su demek sanirim o6zellikle iletisim sektoriinde bir kariyer planliyorsa bir
tiniversite 6grencisi bu aslinda her sektor icin gecerli ama iletisim sektoriinde belki 6zellikle altini
cizebiliriz bu alanda {iniversite yillarindan staj yapmaya baslamasi lazim ve bu bahsettigin insan
iligkileri boyutunu gelistirmesi lazim. Bir de ayrica bugiiniin diinyasinin teknolojik gelismelerini
takip etmesi herhalde bir avantaj olur.

Miray Teke: Soyle cok iyi Podcastler var. Hem hani yabana dilde Ingilizcesi varsa diinyay: takip
eder, giinliik rapor veren Podcastler var. Ayn1 zamanda Tiirk¢e var. Teknolojik dergiler takip
edebilir, Youtube’dan takip edebilir,

Serhat Kologlugil: Bunlar cok giizel oneriler aslinda Miray. Sunu soyliiyorsun aslinda bugiiniin
teknolojilerini takip edecek aslinda eger o motivasyon varsa kiside dedigin gibi Podcast programlari
var, cok iyi yayimlar var. Hem basili yayinlar var, internet zaten orada ¢ok iyi bilgiler var. Bu giizel
bir 6neri, peki, bir sorum daha olacak. Sen uluslararasi iligkiler béliimii mezunusun. Idari bilimlerin
biliyorsun kendine has farkh farkh taraflar1 var. Ornegin iktisat egitimi biraz daha kantitatif bir
egitimdir, matematik tarafi kuvvetli bir egitimdir. Daha soyut bir seviyede analiz yapmay1 ogretir.
Isletme egitimi biraz daha somuttur. Bir kurumun, bir organizasyonun farkli yonetimsel siireclerini
orada calisilir. Uluslararas: iligkiler egitimi sézel bir egitimdir. Toplumsal dinamikleri, uluslararasi
dinamikleri analiz etmeyi G6grenciye Ogretir. Sen bir de bu uluslararas: iliskiler perspektifini
kantitatif matematiksel bir perspektifte kattin. O hikayeyi anlatsana biraz?

Miray Teke: Ben iiniversiteye ilk girdigim de kayit oldugum iic tane kuliip vardi. Ilk Matematik
Kuliibiine kayit olmustum, daha sonra Satran¢ Kuliibii ti¢linciisii de Radyo Kuliibiiydii. Matematik
Kuliibinde nasil matematik diinyasindan takip ediyordum, teorik matematige ilgim vardi.
Normalde matematik kuliibiinde 5-6 kisi, 10 kisi olur ki biraz daha sey derler sikic1 goriilen tarafta
ben ¢ok severek girmistim. Orada c¢ok iyi arkadashklar edindim. Cok iyi projeler yaptik daha
sonrasinda kuliip bagkan1 beni tavsiye etmisti ama ben sadece uluslararasi iligskiler 6grencisi olarak
hani hobi gibi kuliibe devam ediyordum sadece. Orada Banu Hoca’nin da destegiyle kuliip bagskanhgi
yaptim. Orada da iste MIT nin bir projesi vardi. MIT nin iste Hazine Avi Projesi'nde de 2-3 sene
basinda biitiin okulu iceren seminerler ondan sonra ayni zamanda bu hazine avinmi
gerceklestirmistik.

Serhat Kologlugil: Deniz Hoca diizenledi galiba kampiiste Oyle hatirliyorum o hazine aw
serlivenini.

Miray Teke: Evet evet Banu Hoca ilk sene destek olmustu Deniz Hoca’yla birlikte yaptilar. Daha
sonrasinda Banu Hoca cok yogun oldugundan dolay1 Deniz Hoca'yla birlikte ilerledik. Deniz



Hoca’nin da tabii ki ¢ok biiyiik katkisi var o konuda beni cesaretlendirdi. Ben de devamh yonetime
gidip tiniversitenin de ¢ok katkis1 var. Ciinkii 2-3 giin kaliniyor, odalarin ayarlanmasi lazim bir siirii
masraf var. Ben devaml yonetime gidip sunum yapiyordum bunun olmasi gerek diye.

Serhat Kologlugil: Iletisim kariyerine sen aslinda orada baslamissin ikna siirecine. Cok giizel
tiniversite hayatinin, kampiis hayatinin zaten giizelligi de burada. Akademik derslerin disinda
ogrencilere kattig1 degerler cok onemli. Peki, uluslararasi iligkiler egitimi simdi s6zel bir boliim biraz
daha belki insan iligkileri, toplumsal iligkiler perspektifinden yaklagsmak gerekir. Sen nasil bir katk:
sagladigini diisiiniiyorsun bugiin yaptigin ise referansla soruyorum bunu?

Miray Teke: Yani ilk once iliniversitemin soyle bir katkis1 oldugunu soylemem gerekiyor. Diger
{iniversitelere nazaran Isik Universitesi Uluslararas: Iliskiler 6grencilerine ciddi bir matematik,
istatistik ve ekonomi bilgisi veriyor. Bununla birlikte farkh disiplinlerle harmanladiginizda kendi
yaptiginiz boliimii bu sekilde oldugu zaman daha iyi yaratici oluyorsunuz ve daha iyi kendinizi
buluyorsunuz ashinda. Uluslararas: iliskilerin bana katkis1 cok iyi hocalarla gercekten egitim aldik.
Diinya perspektifimiz diinyay1 takip etme aslinda bu teknoloji benim hobim sevdigim icin ne olursa
aslinda hangi gozden hangi vizyonla bakabilecegimizi ashinda ben uluslararas: iligkilerden
ogrendim.

Serhat Kologlugil: Yine cok 6nemli bir sey soyliiyorsun. Derslerin 6grenciye kattigi ashinda o
icerik bilgisi degil sadece diinyaya bakistan bahsettin diinyaya hangi gozle bakmaliyiz? Aslinda
benim basta soyledigim konuyla ¢ok paralel diinya nereye gidiyor? Ciinkii o trendleri gordiigiin ve
anladigin vakit kendini o trendlere gore konumlandirmaya basliyorsun dolayisiyla bu gercekten cok
onemli. Universite egitimine salt belli bash teknik bilgilerin 6grenildigi bir siirec olarak bakmamak
lazim! Universite, gercek iiniversite egitimi bunun cok 6tesinde senin aslinda séyledigin bunun cok
giizel bir ornegi. Peki, bir soru da su: Hem uluslararasi iligkiler diisiinen 6grenciler icin bunu
soyleyebiliriz hem de senin alaninda kariyer yapmay1 diisiinen 6grenciler i¢cin bunu soyleyebiliriz.
Onerilerin ne olur Miray? Bugiin diyelim ki bu sene iiniversite 1. smifa baslayacak bir 6grenci
oniinde 4 sene var eger Ingilizce hazirhk okuyacaksa 5 sene var. Bu 4 seneyi, 5 seneyi nasil
gecirmesini tavsiye edersin?

Miray Teke: i1k 6nce tebrik ediyorum. Belli bir zorlu smav siirecinden cikmis olacak. Universitede
sevdigi seyleri yapmaya vakti olacak her zaman bunlar da mezun oldugunda katkisi olacaktir. Hem
derslerine tabii ki ilgi gostermesi onemli hem de diger taraftan bos zamanlarini eglendigi seyleri
yaparken de bir secim yapmasi 6nemli. Kuliipler olabilir, dans olabilir. Dans Kuliibiimiiz ¢ok aktifti
hatirladigim kadariyla. Yani daha sonrasinda hepsi harmanlanip ona bir 151k tutacaktir. Hani bir
diisiinsiin, kuliipleri mutlaka bir degerlendirsin daha sonrasinda da mutlaka staj programina
katilmasim tavsiye ederim. Ozellikle 1. siniftan sonra bir staj programina katilsin. Birkac yer denesin
2-3 ay iste yazin gitsin. Mesela ben mentorluk programindayken Giilsiim Hanim sey demisti. Cok
yogun bir donemimdeydim ekstradan fazladan ders almistim ve {izerine staj almay1 diisiiniiyordum.
Ben bir ay boyunca bu donem c¢ok yogun acaba almasam mu ciinkii en yogun oldugum donemde
aldim ben stajimi. Giilsiim Hanim sey demisti yani mentorum “Miray yapabilirsin, sen su an bunu
yapabilirsin, geng¢sin”

Serhat Kologlugil: Cok iyi bir yonlendirme, cok degerli yonlendirme.

Miray Teke: Ciddi bir program yap ve bunu basar, demisti. Gergekten iyi ki o donem yapmisim
clinkii her donemin farkl getirileri var, sorumluluklar: oluyor.



Serhat Kologlugil: Evet, dogru bir zaman yonetimiyle aslinda hem derslerini hem de stajim
birlikte yiiriitebildin. 1. siniftan itibaren yavas yavas bu tarz staj deneyimlerini yagsamasi ¢cok 6nemli
gercekten 6grencilerin. Staj bagvurusu bile kendi igerisinde cok onemli bir deneyim. Red olabilir hig
onemli degil. Cilinkii 4. 5. bir sekilde siire¢c devam ettiginde sonuca ulasacaktir. Bunlar gercekten cok
onemli mesajlar. Bir de biraz once séyledigin konu da bence 6nemli bir genel bir formasyon vermesi
egitimin. Biraz matematik perspektifi, iktisat perspektifi elbette ki uluslararasi iligkiler 6rneginde
sosyal dinamiklerin, diinya trendlerinin analizi boyle biitiinselci bir yapiyla aslinda konuya bakmak
cok faydal olacak. Peki, biraz daha simdi senin yaptigin isle ilgili konusmak istiyorum. Ciinkii bu
alanda bir kariyer planlayan 6grencilerin kafalarinda soru isareti olabilir. Simdi tabii, pazarlamanin
kendine has baz1 dinamikleri var ve iletisim sektoriindeki pazarlamanin da daha 6zel bazi noktalari
var. Demin konustugumuz gibi teknolojik trendler buray: biraz daha agmak isterim seninle Sevgili
Miray. Bu alandaki bir ¢alisan, bir satis veya pazarlama, nasil siiregler var bir giinliik hayatta bu
alanda calisan birinin yaptiklari isler neler aslinda biraz daha detaylandiralim mi buray1?

Miray Teke: Turkcell’ de daha 6ncesinde bir Ar-Ge kimligimiz var. Onlar iiriinii gelistiriyorlar daha
sonrasinda en son asamasinda iiriin piyasaya cikmadan once biz egitimini aliyoruz. Ciddi bir
egitimden gectikten sonra -her iiriin icin mutlaka bir egitim aliyoruz- daha sonrasinda onunla ilgili
bir siava girip egitimimiz bittikten sonrasinda da miisterilerimize bu tirtinlerle ilgili bilgi veriyoruz.
Yani teknoloji tarafinda, satis tarafinda soyle soyleyebilirim iiriinlere bilginiz de, iiriinlere olan
bilginiz de 6nemli. Uriinleri bilmek icin de teknolojiyle ilgili tabii ki bilgi sahibi olmalisiniz.

Serhat Kologlugil: Yani bu alanda satis, pazarlama kariyeri diislinen bir 6grencinin sadece satis
ve insan iligkileri birikimi degil ayn1 zamanda yine aynm konuya geliyoruz teknoloji birikimi gerekli.
Yani o kurumun, o firmanin iirettigi teknolojiyi de bilmesi bunun igsellestirilmesi ve o paylasimin
miisterinin hangi sorununu nasil c¢ozebilecegini, nasil bir deger yaratacagini icsellestirerek
anlatabilmesi lazim. Bu noktada su da ¢ok onemli sen de demin soyledin, teknoloji sirketleri, tiim
bu sektor cok hizli degisiyor. Ornegin Microsoft bile bugiin artik cok standart bir yazilim firmasi
degil. Biiyiik veri, yapay zeka, cloud computing cok daha genis bir yelpazede aslinda hizmet
sunuyorlar. Elbette ki tiim bunlarin arkasinda bir kod var, bir yazilim var, ama bugiin artik Microsoft
sadece yazilim iireten bir firma degil keza mobile operatorler de Oyle artik sadece iletisim saglayan
bir yapida calismiyorlar cok daha genel bir perspektiften bir bilisim firmasi olarak aslinda
kendilerini konumlandiriyorlar. Senin de anlattiklarin tam bu cergeveye oturuyor. Teknoloji
gelistiriyorlar, iirlin gelistiriyorlar bir ekip ve siz de bunlarin paydaslar, miisterilerin hangi sorunu
nasil ¢oziilebilir bunu anlatiyorsunuz. Bu gercekten onemli bu alanda kariyer diisiinen 6grenciler
icin aslinda gercekten onemli sonuclar var cikartilacak. Peki, sunu sana sorsam Sevgili Miray,
teknoloji sektoriinii diisiindiigiinde gelecekle ilgili olarak cilinkii bugiin 6rnegin liseye baslayan veya
tiniversiteye baslayan Ogrenciler 5 sene, 10 sene sonra bu sektérde calismaya baslayacaklar ve
dedigin gibi ozellikle teknoloji alanda, iletisim alam1 ¢ok hizhi degisiyor sen hangi trendleri
goriiyorsun veya hangi alanlarda teknoloji satisi diisiindiigiin vakit hangi alanlarin nispeten 6niiniin
daha acik olabilecegini diisiiniiyorsun? Yani simdiden bir lise 6grencisi, bir iiniversite 6grencisi bu
konuda eger bir kariyer diisiiniiyorsa hangi konularda, hangi alanlarda kendisini gelistirmeli?

Miray Teke: Teknoloji kisminda bu 6deme sistemleri daha da gelisecek. Artik para degerleri
kisminda yani boyle bankalar yani Starbucks bile su an diinyanin en biiyiik bankalarindan biri. Bu
daha da gelisecektir. Zaten cogu firmada bununla ilgili atilim yapiyor goriiyoruz. Bunun disinda
teknolojiyle ilgili ya da satisla ilgili ilerlemek istiyorlarsa kodlama da her alanda var. Yani sadece
kodlamay1 miithendisler yapmali gibi diisinmemek gerekiyor. Yani basit olarak, basic olarak bazi
kodlama seylerini 6grenmek her konu da karsimiza bir art1 olarak cikabilir.



Serhat Kologlugil: Cok onemli bir nokta hemen araya gireyim. Temel bir okuryazarliktan
bahsediyorsun. 20. yiizy1lda matematik neyse 21. yiizyllda kodlama artik o noktaya geliyor. Yani
kodlama 6grenmek temel kodlama bilgisi sadece miihendislerin, yazilimcilarin, bilgisayar
miihendislerinin 6grenmesi gereken bir yetkinlik degil. Alanm1 ne olursa olsun ozellikle bir teknoloji
firmasinda bir kariyer planliyorsan, isletme okudun, iktisat okudun, uluslararasi iligkiler okudun,
psikoloji okudun ve bu alanda bir kariyer planliyorsun temel kodlama bilgisi, bir kodlama dilini bir
Python gibi 6rnegin ki bunu 6grenecek ¢ok kaynak var yeter ki motivasyon olsun kiside bu gercekten
cok onemli. Odeme sistemlerinden bahsettin artik sirketler bir anlamda finans kurumu gibi
calisiyorlar kendi 6deme sistemlerini kuruyorlar. Bu alanda da teknolojiler cok hizli gelisiyor, cep
telefonu bazl aplikasyonlar cok hizl gelisiyor. Bu gercekten teknolojinin ilerleyecegi alanlardan bir
tanesi peki, yavas yavas toparlayabiliriz Miray. Bu kisa siirede cok temel aslinda konulara degindin
ve ¢ok onemli mesajlar verdin. Cok tesekkiir ederiz. Son son olarak ben sunu sana sormak isterim.
Biraz konusmustuk gerci bir iiniversite 6grencisi kariyer planlamasini yaparken kendi networkiinii
kurarken nasil bir stratejiyle ilerlesin? Ciinkii isin bir mesleki tarafi var, diinyay1 takip etmek,
teknolojiyi takip etmek ama bir de senin bahsettigin gibi bir mentorle birlikte ¢alistigini soyledin
ornegin bunun hangi acilardan sen faydasinmi gordiin, nedir buradaki esas 6nem?

Miray Teke: Simdi cogu {iiniversite 6grencisinin yol haritas1 ¢ok net degildir. Benim bile
tecriibelerimle birlikte daha iyi sekilleniyor. Ashinda burada sunu soyleyebilirim yani yol haritas1
degil siz direkt beklemeden kendinizi bir atin 6nemli olan kismi bu. Ciinkii ben de biraz boyle
garanticiyimdir. O ylizden burada size yol gosterecek birinin olmasi, dogru kisinin olmasi ¢ok
onemli. Mentor programlarinin bu konuda cok cok faydasi oldu. Neden? Biz bir yol haritasi ¢izdik.
Ilk 6nce beni tamidi daha sonrasnda SWOT analizi yaptik kendimle ilgili, sonra nelerden
hoslaniyorum, nelere ilgim var. Benim bile bilmedigim bircok seye ilgim aslinda su sekilde bir
sektore aslinda faydasi olabilirmis. Satis tarafinda olmak istiyorsunuz, ama hangi tarafa ilginiz var?
Kozmetik sektoriine mi ilginiz var, teknoloji sektoriine mi ilginiz var? Bu sekilde ilerleyebilirsiniz.
Bunu birisinin size gostermesi, ayna tutmasi gerekiyor.

Serhat Kologlugil: Simdi seni dinlerken tekrardan ben de diisiindiim. Universitenin kurguladig
bu mentorluk programlar1 gercekten 6grencilerin kariyer planlamalarinda ve onlarin hayatlarina,
geleceklerine dokunmada gercekten cok ¢ok degerli bu da yine cok onemli bir sonug. Peki, Miray cok
tesekkiirler.

Miray Teke: Ben tesekkiir ederim Hocam.

Serhat Kologlugil: Tekrardan seninle zaten haberlesiyoruz. Basarilarin da bizi cok memnun
ediyor, mutlu ediyor, gurur duyuyoruz. Cok tesekkiirler.

Miray Teke: Ben tesekkiir ederim Hocam.

*** Video burada sona eriyor. ***



